
PLANO DE AÇÃO
7 dias para Gerar 

Lucro no seu Negócio



O QUE VOCÊ PRECISA SABER SOBRE ESTE 
PLANO DE AÇÃO DE 7 DIAS

Olá, empresário(a)!
Se você chegou até aqui é porque precisa de ajuda para 
fortalecer sua empresa. E nós da 4blue sabemos como fazer!

Neste PDF, você terá 7 PASSOS PRÁTICOS para aplicar na sua 
empresa e tornar ela mais lucrativa já nos próximos dias.

Durante o treinamento que você está inscrito, 
nós falaremos com detalhes sobre essas e outras ações 
práticas.

Se quiser convidar seus amigos ou saber mais 
informações, acesse 4blue.com.br/maratonavip

O que é a Maratona VIP de Finanças da 4blue?

É o maior e melhor treinamento de gestão financeira 
para pequenas empresas do Brasil, realizada pela 4blue, 
especialista em fazer pequenas empresas lucrarem!

PREPARE-SE!
Maratona vip de Finanças para Pequenas Empresas

Do dia 05/12 ao dia 08/12

http://www.4blue.com.br/maratonavip


SOBRE A 4BLUE
A 4blue está no mercado desde 2009; já atendeu 
mais de 18.000 clientes em Cursos, Consultorias e 
Ferramentas. 

Nosso carro-chefe é a Gestão Financeira para 
Pequenas Empresas.

Estimamos que mais de 1.000.000 empreendedores 
já foram impactados por nossos conteúdos.

Prestamos Consultorias e Treinamentos focados em 
pequenas empresas de todo o Brasil.

Esperamos que tanto este material, quanto o curso 
te ajudem a enxergar um novo 
caminho lucrativo para 
sua empresa!

Renan Kaminski 
e Aleksander Avalca

Sócios criadores da 4blue



PREPARE-SE PARA AS AÇÕES:

1. Reduzindo de Custos Bancários

2. Negociando com Fornecedores

3. Aumentando seus Preços

4. Analisando o Turbinador De Lucros

5. Criando uma Nova Solução Mais Cara

6. Revisando e Repetindo

7. Contratando ajuda Especializada

Sabemos que nem todas as pequenas empresas conseguirão 
utilizar esse Plano de Ação na íntegra e está tudo bem. 

O objetivo é te dar uma direção e abrir sua visão pra novas 
possibilidades.

Sempre existe a opção PEDIR AJUDA ESPECIALIZADA e a 
4blue está aqui pra isso também!

DICA: use este PDF como um Check List 

❑ Se for possível, imprima as páginas com este símbolo, 
para poder fazer suas anotações

❑ A medida que for realizando passos, assinale os 
quadradinhos

❑ Lembre-se de preencher os espaços em branco

DATA PRA MINHA EMPRESA SER LUCRATIVA:  3 meses



DIA
Objetivo: reduzir ao máximos todos os 
custos com tarifas bancárias 

1º
REDUZINDO CUSTOS BANCÁRIOS

❑ Negocie com seu banco atual a menor tarifa possível 
de ser cobrada

❑ Abra conta em um banco digital que não cobre por 
tarifas
✔ Dica: Você conhece a Cora? A Cora é uma conta 

PJ gratuita, especializada em serviços financeiros 
para empresas, e foi criada por e para pessoas 
empreendedoras. Clique aqui para saber mais!"

❑ Ligue na sua operadora de cartão e negocie uma tarifa 
menor
✔ Não aceite propostas com fidelidade antes do 

próximo passo

❑ Ligue nas operadoras concorrentes, mostre seu 
faturamento recente e peça a melhor condição 
possível para migração

❑ Busque plataformas alternativas (que não o banco 
tradicional) para emissão de boletos bancários

Faça uma estimativa das reduções de custos possíveis a partir das 

ações e anote suas metas:

Meta ANUAL de redução de custos: R$ __________

Redução de custos ANUAL após as ações realizadas: R$ ________

https://app.adjust.com/zi0zavo?campaign=blog&adgroup=parceria4blue&creative=imersao&engagement_type=fallback_click
https://www.cora.com.br/blog/conta-pj-sem-taxa/?utm_source=material_rico&utm_medium=social&utm_campaign=referral_4blue


DIA
Objetivo: reduzir custos com fornecedores, 
matéria-prima, prestadores de serviços e outros 
gastos constantes do negócio.

2º
NEGOCIANDO COM FORNECEDORES

❑ Identifique qual foi seu gasto nos últimos 6 meses 
com cada fornecedor principal

❑ Faça orçamento com os 3 concorrentes de cada 
fornecedor
✔ Mostre o valor TOTAL que você comprou nos 

últimos 6 meses
✔ Peça a melhor condição de preço e de prazo para 

você passar a comprar com eles

❑ Ligue para seu fornecedor atual e solicite a melhor 
condição de preço e de prazo que ele faz para 
continuar a parceria com você
✔ Mostre o valor TOTAL que você comprou nos 

últimos 6 meses
✔ Diga que você tem X propostas de trabalho 

melhores que a dele

❑ Negocie com outros tipos de fornecedores e 
prestadores de serviços
✔ Explique que você precisa melhorar a situação 

financeira do negócio
✔ E que você quer continuar esta parceria
✔ Mas que precisa de uma melhoria nos preços. 

“Qual é a melhor condição de preço que você 
pode me fazer?”



DIA2º

Fornecedores 
para negociar

_________________

_________________

_________________

_________________

_________________

_________________

_________________

_________________

_________________

_________________

_________________

Meta de redução 
em cada

R$ ______________

R$ ______________

R$ ______________

R$ ______________

R$ ______________

R$ ______________

R$ ______________

R$ ______________

R$ ______________

R$ ______________

R$ ______________

Objetivo: reduzir custos com fornecedores, 
matéria-prima, prestadores de serviços e outros 
gastos constantes do negócio.

NEGOCIANDO COM FORNECEDORES



DIA
Objetivo: Aumentar o preço de produtos / serviços 
estratégicos e reajustar produtos / serviços com 
preços defasados.

3º
AUMENTANDO PREÇOS

❑ Escolha 3 produtos / serviços para fazer um reajuste 
de preço de 5 a 10%
✔ Se você sentir que há espaço, pode aumentar 

ainda mais o preço
✔ Caso você comprove que houve uma baixa 

significativa nas vendas nos próximos 7 dias, 
você pode voltar os Itens ao preço anterior

❑ Avalie quais produtos / serviços você está há mais de 
6 meses sem nenhum tipo de reajuste
✔ Avalie se os custos de compra / produção / 

prestação do serviço aumentaram.
✔ Se sim, aplique o reajuste de preço.

ITENS QUE TERÃO REAJUSTE DE PREÇOS:

1 - _______________________________________________
Reajuste de R$ _____________ para R$ ____________
2 - _______________________________________________
Reajuste de R$ _____________ para R$ ____________
3 - _______________________________________________
Reajuste de R$ _____________ para R$ ____________



DIA
Objetivo: Identificar qual dos 4 fatores tem 
o maior impacto no seu negócio

4º
ANALISANDO O TURBINADOR DE 
LUCROS

       O TURBINADOR DE LUCROS é uma ferramenta 4blue (em formato 

planilha Excel) que você pode baixar aqui - funciona apenas em 

dispositivos com Excel instalado.

❑ Preencha os dados base na tabela Turbinador de 
Lucros

❑ Faça a análise: qual fator tem maior impacto no 
seu lucro hoje?
✔ Simule aumentos de 5% no preço e nas 

vendas e reduções de 5% nos custos e 
despesas

❑ Faça uma nova simulação com a meta de 
DOBRAR o lucro do negócio. Quais metas precisa 
alcançar para o lucro dobrar?
✔ Brinque com os números aumentando e 

diminuindo os valores

❑ Defina suas metas de aumento / diminuição de 
Preço, Venda, Custo e Despesa

❑ Liste, pelo menos, 5 ações para atingir essas metas 
(página a seguir)

💡 QUER SABER MAIS SOBRE 

O ILUMINISMO: 

MAIS INFORMAÇÕES NO LINK 

ABAIXO

https://4blue.com.br/querosaber

https://4blue.com.br/bonusturbinador
https://4blue.com.br/querosaber


DIA4º

Fator nº 1 que mais tem impacto financeiro no 
meu negócio hoje:

❑ Preço
❑ Venda

ANALISANDO O TURBINADOR DE LUCROS

Defina suas Metas 
de Aumento /  Diminuição

Preço: _____%

Venda: _____%

Custo Variável: _____%

Despesa Fixa: _____%

❑ Custo Variável
❑ Despesa Fixa

Defina suas Ações 
para atingir as metas
_______________________
_______________________
_______________________
_______________________
_______________________
_______________________
_______________________
_______________________
_______________________
_______________________
_______________________
_______________________
_______________________
_______________________
_______________________
_______________________
_______________________
_______________________
_______________________
_______________________

💡 QUER SABER MAIS SOBRE O 

ILUMINISMO: 

MAIS INFORMAÇÕES NO LINK 

ABAIXO

https://4blue.com.br/querosaber

https://4blue.com.br/querosaber


DIA
Objetivo: aumentar o preço médio das vendas

5º
CRIANDO UMA NOVA SOLUÇÃO MAIS 
CARA

❑ Identifique quais são os seus produtos / serviços mais 
caros hoje

❑ Preencha:
✔ Preços atuais:

✔ Preços de 50% a 100% acima:

❑ Sua nova meta: criar uma nova solução de 50% a 100% 
mais cara que seus produtos / serviços mais caros 
atuais

❑ Análise: é possível criar / vender um produto / serviço 
novo e mais caro?
✔ Existem soluções mais caras que os concorrentes 

vendem e você não?
✔ Existem soluções que você não tem, mas parte 

dos seus clientes pedem?

❑ Utilize da estratégia de COMBO de produtos / serviços 
para criar uma nova solução
✔ Quais são os produtos e serviços que você pode 

juntar para criar uma nova solução?
✔ Busque por produtos / serviços com boa Margem 

de Contribuição
✔ Dê um nome diferenciado para esta nova solução 

criada

💡 QUER SABER MAIS SOBRE 

O ILUMINISMO: 

MAIS INFORMAÇÕES NO LINK 

ABAIXO

https://4blue.com.br/querosaber

https://4blue.com.br/querosaber


DIA5º

Objetivo: aumentar o preço médio das vendas

CRIANDO UMA NOVA SOLUÇÃO MAIS 
CARA

Nome do novo 
produto / serviço

_________________

_________________

_________________

_________________

_________________

_________________

_________________

_________________

_________________

_________________

_________________

Novo Preço

R$ ______________

R$ ______________

R$ ______________

R$ ______________

R$ ______________

R$ ______________

R$ ______________

R$ ______________

R$ ______________

R$ ______________

R$ ______________

💡 QUER SABER MAIS SOBRE 

O ILUMINISMO: 

MAIS INFORMAÇÕES NO LINK 

ABAIXO

https://4blue.com.br/querosaber

https://4blue.com.br/querosaber


DIA
Objetivo: identificar ações não realizadas e 
maximizar o retorno de cada ação

REVISANDO E REPETINDO

O PLANO NÃO FOI 100% REALIZADO?

❑ Identifique o que te impediu de colocar aquela etapa 
em prática – se preferir, liste a seguir e seja 100% 
sincero
✔ Ter CLAREZA do que te atrapalha te dará 

também as respostas de como eliminar os 
bloqueios

________________________________________________________
________________________________________________________
________________________________________________________
________________________________________________________

* Ajuda Especializada é o caminho mais rápido para 
resolver problema. 

E a Consultoria Financeira da 4blue é a solução sob 
medida pra tirar os bloqueios que impedem você de ter 
a empresa dos seus sonhos.

Quer saber mais?
Aperta AQUI e fale com nossa equipe.

6º

💡 QUER SABER MAIS SOBRE 

O ILUMINISMO: 

MAIS INFORMAÇÕES NO LINK 

ABAIXO

https://4blue.com.br/querosaber

https://api.whatsapp.com/send?phone=5541995800071&text=Oi%2C%20comprei%20o%20curso%20de%20controle%20financeiro%20e%20tenho%20interesse%20na%20Consultoria%204blue.%20Meu%20nome%20%C3%A9%20
https://4blue.com.br/querosaber


DIA
Objetivo: Ter suporte profissional para se 
tornar uma Empresa 4x4

Contratar ajuda especializada: 
Consultoria Financeira da 4blue

Ajuda Especializada é o caminho mais rápido para 
resolver problema. 

E a Consultoria Financeira da 4blue é a solução sob 
medida pra tirar os bloqueios que impedem você de ter 
a empresa dos seus sonhos.          

Prepare-se:

❑ Confira o limite do seu cartão de crédito.
✔ Peça ao banco um aumento de limite.

❑ Busque um 2º cartão para fazer o parcelamento.
❑ Cobre clientes inadimplentes.
❑ Faça promoção de produtos parados no estoque.
❑ Faça uma promoção exclusiva para os clientes para 

os produtos / serviços de melhores margens.
❑ Contacte familiares próximos para pedir emprestado.

✔ Peça ao banco um aumento de limite

     Inscreva-se o quanto antes:
    Aperta AQUI e fale com nossa equipe.

7º

💡 QUER SABER MAIS SOBRE 

O ILUMINISMO: 

MAIS INFORMAÇÕES NO LINK 

ABAIXO

https://4blue.com.br/querosaber

https://api.whatsapp.com/send?phone=5541995800071&text=Oi%2C%20comprei%20o%20curso%20de%20controle%20financeiro%20e%20tenho%20interesse%20na%20Consultoria%204blue.%20Meu%20nome%20%C3%A9%20
https://4blue.com.br/querosaber

